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Convergence  283

Compétitivité 
régionale et emploi 

55

Coopération 
territoriale 

européenne  9 
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0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

des économies d'échelle

un posit ionnement  stratégique

la découverte de nouveaux marchés

un avantage concurrent iel produit /marché

faire connaître l'entreprise

des aides f inancières

l'acquisit ion de nouvelles compétences

un réseau de partenaires

Pour ces différentes attentes, avez-vous été satisfait, non 
satisfait?

satisfaite non satisfaite
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De 0 à 100
000 

De 100 001 à
200 000 

De 200 001 à
300 000 

De 300 001 à
400 000 

De 400 001 à
500 000 

De 500 001  à
1000 000

De 1000 001 à
5 000 000

De 5 000 001
à 10 000 000

De 10 000 001
à 30 000 000

Montant des projets en euros

N
om

br
e 

de
 p

ro
je

ts
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Sphère associative
1130,37
 (46,2%)

Sphère 
entrepreneuriale

180,93
 (7,4%)

Autres
41,04
(1,7%)

Sphère publique
1094,51
 (44,7%)



Sphère publique 
1821,89
 (64,8%)

Sphère 
entrepreneuriale 

645,55
 (23%)

Sphère associative 
314,54
(11,2%)

Autres
 29,54
 (1,1%)
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Ille-Et-Vilvaine
 (23,1%)

Finistère
 (22,9%)

Côtes-d'Armor
(19,3%)

Morbihan
(21,9%)

Bretagne
(10,6%)

Plusieurs départements
(2,2%)
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•
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4
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6

8

15

21

conflits sur la négociation de l'accord de consortium

autres difficultés

difficultés à obtenir de l'information

pas d'interlocuteur identifié en région

barrière linguistique

problèmes financiers

respect du calendrier

pas de difficulté

trouver des partenaires étrangers

manque de temps

complexité administrative

1

1

2

2

2

2

3

6

7

8

9

10

11

barrière culturelle

conflits sur la propriété industrielle

pas d'interlocuteur identifié en région

manque de confiance entre partenaires

conflits sur l'explo itation des résultats

autres difficultés

barrière linguistique

problèmes financiers

pas de difficulté

manque de temps

respect du calendrier

problèmes de trésorerie

complexité administrative
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